
 

 

いつも身近な存在でありたいと思っています 

 KRAシステムに新機能を搭載！ 

 こんにちは、社長の近藤です。2026年もあっと

いう間に桜の開花を見る季節となりました。今年に

入り金沢では何度か大雪がありました（北海道や東

北地方ではそれ以上に厳しい冬を経験されたかと思

います）。しかし、そんな冬のおかげで春の到来に一

層の喜びを感じることができるのが、北陸の特権だ

と感じています。 

 さてそんな中、当社の基幹システムであるKRAシ

ステムに新たな機能を追加することとなりました。

それが部品カタログ機能です。この機能は読んで字

の如く、自動車部品の品番を知りたい時に検索でき

るカタログ情報がシステムに搭載されるというだけ

でなく、車輌情報からその車輌に付随する部品の品

番が自動的に割り振られるという優れものです。こ

れにより品番検索がしやすくなるだけでなく、販売

履歴なども品番に紐づくデータベースが構築できる

と、車輌の仕入れや中古自動車部品の販売にも活用

できるようになります。 

 正直数年前までは、輸出においてこの必要性を感

じていませんでした。しかし、近年では今までの主

力商品であるエンジンだけでなく、その他の部品の

注文をいただくことも増え、その度に社内では品番

を検索する機会が増えております。 

 また当社の合弁会社があるケニアでは、従来のコ

ンテナ単位だけではなく、部品毎の注文も受付を開

始しております（詳しくは会宝通信の２月号をご覧

ください）。そして将来的には、海外のお客様にも品

番で注文をいただける仕組みが作れればと思ってお

ります。 

 そんな新しい機能ですが、まずは全国123社の

KRAメンバー様にお使いいただき、システムの基盤

を整えたいと思っております。KRAメンバーの皆さ

まにとっては、既存の国内ビジネスにもご活用いた

だける部分も多いのではないかと思っております。

KRAメンバー様には４月７日（火）にWebにて説明

会を実施予定です。 

 今回の追加機能は、自動車リサイクル業界を発展

させる重要な分岐点になると考えています。これか

らも素晴らしいKRAのメンバー様と共に、社会貢献

に繋がる価値ある未来の創造を目指していきます。 



 

 

                    

 皆様こんにちは。3月は早咲きの桜の花が咲き、春の訪れを感じさせてくれます。私たちのハウスでも

トマトの花が咲き乱れています。この1つ1つがトマトになり、皆様方に届くと思うと、環境管理や栽培管

理により一層熱が入ります。 

 3月のトピックは、トマトの管理、春植えトマト以外の野菜を植える準備、玉ねぎ・にんにくの追肥と

除草、そして今年も大好評だった収穫体験についてです。 

 トマトは3月になってから気温と日照量が上昇したことで、生育と糖度が向上しました。糖度は12度ま

で上昇し、これから暑い時期までは最も美味しくなります。是非、ご賞味ください！ 

 玉ねぎとにんにくはトンネルビニールを撤去し、植穴（苗木を植えるために、あらかじめ地面に掘った

穴）の雑草除去と最後の追肥を実施。後は、収穫まで水管理と追加で生える雑草の除去をするのみです。 

 葉物野菜を栽培していたハウスでは、夏前までに収穫できるジャガイモを植えました。6月頃に収穫予

定です。栽培面積が少ないので量は少ないですが、できる限り多くの方に喜んでいただけるように栽培し

ていきます。 

 最後に、今年も3月にトマトの収穫体験を開催しました。お取引先様やインスタグラム、口コミコメン

トを見て来てくださった方など、多数のお客様に来ていただき、大好評でした。そこで、今後、6月頃ま

で週1回程度の開催を計画しています！ご関心のある方は、当社のインスタグラム（4ページのQRコード

「会宝産業Instagram」を読み込んでください）をフォローしていただき、開催情報をご確認ください。 

 4月はトマトの収穫と出荷、栽培管理をメインに、他野菜の管理、5月に植える野菜の準備をしていきま

す。今月も皆様に美味しいと

喜んでいただけるトマトを愛

情を持って栽培していきま

す。（担当：畠中） 

 

 皆さま、こんにちは。千葉営業所所属の波立 憲（はりゅう けん）です。珍

しい名字ですが、覚えて頂けると

ありがたいです。 

 昨年の7月に会宝産業に入社し

ました。前職は精密部品や金型を

加工する技術職を20年やっていました。現在は千葉営業所に

て、素晴らしい先輩方に助けて頂きながら、中古自動車部品

の入札会に関わる仕事をしています。 

私の趣味はサッカーです。小さい頃からサッカーをやって

いました。現在ではプレイする機会はありませんが、息子の

試合を観に行ったり、Jリーグや海外のサッカーを動画で観て

楽しんでいます。 

会宝産業がJリーグのツエーゲン金沢のスポンサーと知って

驚きました。自分の会社がJリーグチームのスポンサーをして

いるなんて、本当に感動です。ジェフユナイテッド市原・千

葉と柏レイソルの次に、ツエーゲン金沢も応援します！ 

写真は千葉営業所のメンバーと撮影したものです。後列右

から2番目が私です。今後とも宜しくお願いいたします。 

会宝農園の野菜は、 

こちらよりご購入 

いただけます 

農業の取り組み ～農業事業部より～ 

  

●今月の出番● 
アライアンス部  

千葉営業所 

波立 憲さん 



 

 

 

 こんにちは。当社はこのたび、情報セキュリティの国際規格「ISMS（ISO27001）」認証を取得しま

した。現在、私たちは世界約90カ国・1,377社と繋がる越境ECサイト「ePartsWorld」や

「eCarsAuction」の運営、全国123社の同業他社（アライアンス

メンバー）へ「KRAシステム」を提供するなど、グローバルオン

ラインプラットフォーマーへの変革を進めています。私たちがお預

かりしているのは、単なるデータではなく、皆様の「経営の根幹」

に関わる大切なデータです。世界中での多言語・多通貨決済、そし

て各社の在庫や収益予測といった機密情報。これらをサイバー攻撃

や漏洩から守り抜くことは、現代ビジネスにおける最低限のマナー

であり、信頼の証であると考えています。全社でデジタルリテラ

シーを高め、AI時代にふさわしい強固な守りの体制を築く一歩を進

めることができました。これからも、皆様により一層安心してパー

トナーとして選んでいただけるよう、システムと組織体制の両面で

進化を続けてまいります。（担当：川村） 
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  今月のパチリ 

 ナマステ！AKKの宮川です。 

 インドも徐々に暑い季節になってきました。インドでは中東情勢の影響によるLPG（一般的にいうプロ

パンガス）不足と価格高騰が深刻化しており、家庭および小規模事業者に大きな影響が出ています。 

 先日、レストランに行ったらメニューが激減・・・。どうしたものかと思ったら、LPGが「高い・な

い・手に入らない」の三拍子で、ちょっとした騒ぎになっています。特に、露店や小さな食堂はガスが命な

ので、「ガスがない＝商売できない」という問題に直面中です。 

 さらに闇市場ではガス価格が倍以上に跳ね上が

り、出稼ぎに来ているのにやっていられない・・・

もう無理だ・・・とばかりに村へ帰る人もちらほ

ら。ガス一つでここまで社会が動くため、エネル

ギーの重要性を実感する今日この頃です。今後も引

き続き、インド現地のリアルな状況をお届けしてい

きます！ 



 

 

 今月のトピックス ～ 第47回 KRA勉強会 ～ 

  相場情報 ～生産部より～ 
 こんにちは、会宝産業の山口です。 

 日中の暖かさも増し、田畑に人の姿も多く見かけるようになりました。 

 さて、相場ですが・・・ニュースの中心は中東情勢の行方ですが、それに影響されているのが鉄とアルミ

ニウムです。戦争による燃料高騰や海外輸送の運賃

高で鉄やアルミが影響を受けており、先月は値上が

り基調が続きました。また、トヨタ自動車が中東で

の自動車生産をストップするニュースもあり、相場

は不安定な状態となりました。 

 特に燃料の高騰は精錬コストや輸出入を含めた輸

送コストに直結しており、欲しいけど発生が少ない

素材は高く、供給が足りている素材は安くなる傾向

があるようですね。 

2026年4月 見込み台数 

 入庫台数 1,170台          

 処理台数 900台     

会宝産業 

Homepage 

ご意見ご要望はこちらまで ➡ TEL 076-237-5133 soumu@kaiho.co.jp （担当：川村） 

会宝産業 

Facebook 

車買取 

Homepage 

車買取 

Facebook 

会宝産業 

note公式 
(毎週木曜日更新) 

会宝キッチン 

Instagram 

会宝産業 
X（旧Twitter） 

会宝産業 

Instagram 

 2月20日に第47回となるKRA勉強会を行いました。今回のテーマは昨年からKRAメンバーの皆さまにも

お使いいただいている「ePartsWorld」で、少しでも輸出売上に貢献できればと思い開催いたしました。 

 そして今回は久しぶりに、リモートではなくリアル形式で開催し、お忙しい中23社33名の方に金沢まで

お越しいただきました。コロナ禍以降、リモートの利便性は実感していますが、やはりリアルは大切だと感

じました。なぜならば、相手の表情や反応が見えるし、相手との温度差が分かるし、さらに会場の雰囲気な

どを体感できるからです。そんなリアル開催のおかげで、ご参加いただいた方からの質問も多く、さらに質

問に対して次の質問が飛び交うような場面もありました。やはり人間は感情の動物なので、相手の気持ちを

汲み取りやすい雰囲気だと、安心したコ

ミュニケーションが生まれるという、リア

ル開催の良さを実感しました。素晴らしい

皆さまとのご縁に感謝です。そして１ペー

ジ目にも記載のあった通り、第48回の

KRA勉強会は今月の７日に開催予定で

す。（担当：佐藤） 


